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Herzlich Willkommen zum Webinar:

Auf die 1. Seite von Google mit lhrem Blog!




wichtigste Faktor
Erfolg



Was macht den Unterschied...?
Macht Gedanken . .
...Zwischen Erfolg und Misserfolg?

,,Uber 50 Million!*

Wir machen dieses Jahr tiber 50 Millionen
Umsatz. Den Hauptteil davon mittlerweile
tubers Internet!”

Robert Mlller - maximobel.de!”

® Das 1 Million Euro Business-Coaching!



Der Mensch wird zu dem,

Was er den ganzen Tag denkt!

Achten Sie auf Ihre geistige Ernahrung:




Was ist der wichtigste Faktor
fir Ihren Erfolg?

_Der Geist bestimmt
die Materie!”

Meine Gedanken!



Erfolg



Warum haben bestimmte
Unternehmer mehr Erfolg?

~Wie entsteht Spitzenleistung ?*

3. Strategie

1. Leidenschaft 2. Fokus




100.000 EURD UMSATZ

MIT EINEM BLOG?




Die Perfekte Firmenwebseite...

Praktische
Erfahrungen mit
einem Blog!



,Warum sollte ich
einen BLOG starten?“



Aktuelle Studie deckt auf:

,86% aller Meinungs-
Fiuhrer bloggen!”

- technorati media



Warum sollten Sie ein Blog betreiben?
Die 10 besten Online-Strategien!

Google liebt Blogs!
Wegen aktuellem und origindren Content,

was es fiir Sie einfacher macht, ganz oben in
/ den Suchergebnissen aufzutauchen.

____——— Ein Blog bringt lhnen Leads! ~ O

69% aller Unternehmen fiihren Ihren Erfolg
beim Aufbau lhrer Liste auf einen Blog
zurdck.

Einfachste Weg fiir lhren

Listenaufbau!

Unternehmen die Bloggen, heben 126%
mehr Leads als andere, die nicht Bloggen.




Anforderungen an Webseiten heute:
An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle!

1. Keine langweiligen Image-Seiten!

Kunden wollen heute einen Dialog:

= Fragen stellen und Antworten erhalten.
3. Kunden wollen heute mitbestimmen:

= Eigenen Content beitragen.

= Eigene Kommentare.

4. Die Webseiten werden sich durchsetzen, die einen
Ort schaffen fur eine Community:

= |mmer aktuelle Informationen,

=  Austausch mit anderen Usern,
= Weitergeben guter Inhalte.

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!







Was ist ein BLOG:

An Ihren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle!

4 Ein Blog st ein web log (journal), mit dem Sie schnell und
direkt zu lhrem online Publikum sprechen kdnnen, ohne
grolses Wissen vom Internet zu haben.

4  Ein BLOG zu starten konnen Sie in 5 Minuten, indem Sie auf
www.blogger.com gehen und lhren Blog kostenlos
einrichten.

4 |hr BLOG ist die Kommunikationsplattform fir Ihre Kunden
und Interessenten, wo Sie schnell und unkompliziert
Produkt-Ankiindigungen, Artikel, Produkt Links, aktuelle
Berichte und Event-Ankiindigungen veroffentlichen kénnen.

4 Ein BLOG formatiert sich selbst, ist kinderleicht zu bedienen,
ermoglicht Ihren Besuchern Kommentare zu hinterlassen
und
ermoglicht Ihnen, sich als Experte zu positionieren.

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Vorteile eines Business-Blog:
An Ihren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle!

YV VvV

Wenn Sie keinen BLOG haben, dann verschwenden Sie
Umsatz und Gewinn!

Blogging bezeichnet fiir mich eine neue Ara wie Sie
schnell online Geld machen konnen.

Also was ist ein BLOG!

Gemall Wikipedia, ist ein Blog eine Website, wo Eintrage in
chronologischer Ordnung getatigt werden.

Im Grunde ist ein Blog ein CMS System mit besonderen
Funktionen die Ihr Listing unterstiitzen.

Das bedeutet, Suchmaschinen lieben Sie mehr, wegen
ihrem aktuellem Content (Inhalt).

Und je mehr Suchmaschinen-Traffic = je mehr Profit!

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Was ist Business-Blogging?
An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle!

4+ Mit Business-Blogging bezeichne ich eine bestimmte Art
einen Blog zu betreiben um schnell viel kostenlosen
Traffic und mehr Umsatz zu machen.

4 Dabei wird er Blog als SEO-Maschine eingerichtet und
lhre Artikel, die Sie veroffentlichen, werden im Hinblick
auf lhre angestrebte Suchworte erstellt.

4+ Mit einem so betriebenen Blog ziehen Sie in 8 Wochen
an 99,99% lhrer Mitbewerber vorbei!

4+ Ein Blog ist allerdings noch viel mehr!
4 Google liebt BLOG's!

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Vorteile von Business-Blogging:
An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle!

Mehr kostenloser Traffic durch...

Schnelles Listing in Suchmaschinen (Google liebt Blogs!)

Automatisierung lhrer SEO-Arbeit

+ 4+ 4+

Besucher kommen wieder und wieder zuriick durch
aktuelle Informationen und Inhalte,

<+

Mehr Umsatz durch mehr und qualifizierten Traffic

+

Sie werden als Experte wahrgenommen

+

Eleganter Weg immer wieder lhre Interessenten und
Kunden zu kontaktieren

4 Austausch, Interaktion und Einflussmaéglichkeit fur
lhre Besucher.

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Online Insider-Strategien




Warum ein Business-Blog...?

Kostenloser Traffic durch
Suchmaschinen Optimierung!



Vol


















Warum ein Business-Blog...?

Schnelleres Listing
bei den Suchmaschinen!


















Online Insider-Strategien




Warum ein Business-Blog...?

Mehr Besucher, die immer wieder zuriick
kommen durch aktuelle Inhalte!









Online Insider-Strategien
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Online Insider-Strategien
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Eine SEO-Domain fur lhre Webseite

An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?




Die drei goldenen Suchwort-Regeln

An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?

1. Zielen Sie auf Suchworte mit viel Traffic!

Billigfluge = 550.000, gunstige Flugpreise = 140
1 = Ruckenschmerzen = 27.100, Chiropraxis = 390

Zahnarzt = 301.000, Zahnarzt Praxis = 720

> 100 pro Monat (Google: Uber 80% aller
Suchwort-kombinationen sind einzigartig.)

... mit wenig Mitbewerb!
* <100.000 besser < 50.000 (Wordgruppe)

3. ... mit viel kommerziellem Potential:

2

3 = 80% aller Kauftransaktionen beginnen mit einer
Suchwort-Recherche

= Flugplan = 34%, Billigflug 77%



Auch im Internet
gilt die alte Regel von

Angebot und
Nachfrage!



Unser Ziel sind Suchworte mit

viel Traffic und

wenig
Mitbewerb!



Volumen



Welche Suchworte sind richtig?

» “Kristalle” = 74.000
» "kristall anhanger” = 1.900
> "kristall diamant" = 390



Welche Suchworte sind richtig?

» "amethyst" 165000
» "amethyst druse” 9900
> "amethyst ring" 8100
> "amethyste" 8100
» "amethyst anhanger" 5400
» "amethyst ohrringe” 4400
> "amethysten" 2000
» "amethyst armband” 1300
> "gold amethyst" 1300
> "amethyst silber" 1000
» "amethyst ringe" 880
> "amethyst ohrstecker" 720
> "green amethyst" 590
>

>

"ring mit amethyst" 590
"amethyst geode" 480



Welche Suchworte sind richtig?

» Eine Studie der Cornell University by Laura A. Granka,
Thorsten Joachims and Geri Cay zeigte

» Studenten sollten mit Google 397 Antworten finden zu
Sachgebiten wie Filme, Reisen, Musik, Politik, usw..



Mitbewerb



Welche Suchworte sind richtig?

» Fiir jeden Suchbegriff miissen Sie den Mitbewerb
bestimmen.

> Gibt es zu viel Mitbewerb, ist also die Chance und der
Aufwand ein Top #3 Listing zu erreichen, schlecht, bzw.
zu hoch, fallt der Suchbegriff durchs Raster und Sie
gehen zum Nachsten.



Welche Suchworte sind richtig?

An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?

» Wir teilen Suchworte ein nach der Anzahl an)

» Definition:
= > 1.000.000 konkurrierende Webseiten: Markt
= 30.000 - 1.000.000 : Segment
= 5.000 < 30.000 : Nische
= 1.000 - 5.000 : Mikro-Nische
= 100 -1.000: Nano-Nische

> Beispiel:
= kameras": 7.420.000 konkurrierende Webseiten =
Markt
= digitale kameras™: 137.000 = Segment
= sony digitale kameras”: 39.300 = Nische
» "digitalkameras testsieger® = 3.080 = Mikro-Nische
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Eine SEO-Domain fiir Ihre Webseite

An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?







Bestehende Domain kaufen...
An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?

| jbestehenden Domam

: Bg;tiender Trafflc 0




Bestehende Domain kaufen...
An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?




Bestehende Domain kaufen...
An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?




Bestehende Domain kaufen...
An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?




Bestehende Domain kaufen...
An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?




Bestehende Domain kaufen...
An lhren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?




Due Diligence flir gebrauchte Domains
An |hren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?




Due Diligence flir gebrauchte Domains
An |hren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?
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Due Diligence flir gebrauchte Domains
An |hren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?




Due Diligence flir gebrauchte Domains
An |hren Mitbewerbern vorbei oder an letzter Stelle?
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Allgemein konnen Sie die
log einstellen.
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Die 3 Schritte BLOG-Formel,

Schritt 1

Installiere ein —D> ——
' Content
System

Schritt 2

Schritt 3

Traffic




,Jedes Vermégen basiert auf Systemen!“

Die 10 besten Online-Strategien!

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!



5 EINKOMMEN-SYSTEME FUR
EIN BLOG-BUSINESS!




BLOG — ein Blick auf die Zahlen:

Die 10 besten Online-Strategien!

Kosten Blog: Fazit:
BLOG-Installation - € 300,- ZIEL - 3.000 - 6.000 Besucher/ M.
BLOG-Design - € 500,- € 2,- bis 3,- Umsatz pro Besucher

Domain - € 10,- p.a.
Hosting - € 10,- p.m.
Autoresponder - € 20,- p.m.

Artikel - € 50,- p.m. Die StartUp-Kosten liegen bei ca.
€ 900, also eine einfache

Jahres-Kosten — ca. € 1.800,-  =ntscheidungt

Der Monats-Umsatz kann zwischen
€ 5.000 und € 20.000 liegen.

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




BLOG — ein Blick auf die Zahlen:

Die 10 besten Online-Strategien!

Jahres-Umsatz:

€ 17.885 Umsatz!(€1.800 Kosten)
7.300 Lead’s in lhrer Liste!

Annahme:

Visitors/day - 200
Optin-Rate - 10%
Frontend-Offer- €7
Sales Conversion - 3,5%
Umsatz/ Tag - € 49

Lead’s/ Tag - 20

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Sie wollen 100.000 Euro machen?
Die 10 besten Online-Strategien!

Jahres-Umsatz:

€ 88.695 Umsatz!(€1.800 Kosten)
10.950 Lead’s in lhrer Liste!

Annahme:

Visitors/day - 200

Optin-Rate - 15% Addieren Sie eine Kampagne
Frontend-Offer - € 7 = € 49/ Tag pro Monat je €1.000

Upsell - € 97, 2 pro Tag = €194 Fertig ist lhr 100.000 Business!

Sales Conversion - 3,5%
Umsatz/ Tag - € 243

Lead’s/ Tag - 30

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




AFFILIATE-MARKETING:

VERKAUFEN SIE DIE PRODUKTE ANDERER!

4 Sie bewerben die Produkte Anderer
und bekommen einen Teil des
Umsatzes flr jeden Verkauf!

Gute Strategien:
4 Review-BLOG's...

4 Zeigen Sie, wie man ein Produkt
anwendet...

4 Der Verkaufs-Prozess und der Kunden-
Service liegt nicht in lhren Handen.

DIE BESTEN VERKAUFS-STRATEGIEN FUR S INTERNET







INFOMATIONS-BLOG:

SIE VERKAUFEN IHRE EXPERTISE!

4+ Sie entwickeln ein Informations-Produkt fir ein
nachgefragtes Thema, in dem Sie Know How
haben.

4+ Sie verkaufen es als Paket, oder als

4+ Monatliches Abo-Modell: Membership.
(Monatliches Dauer-Einkommen von jedem
Verkauf!)

4 Sie bestimmen den Preis,

4 Sie kontrollieren den Sales-Funnel (Frontend,
Upsell) und

4 Den Kunden-Service. (Arbeit!)

DIE BESTEN VERKAUFS-STRATEGIEN FUR S INTERNET




Ihr Business-Modell!
Das erste Geheimnis der Internet-Millionare!

DIE BESTEN VERKAUFS-STRATEGIEN FUR S INTERNET




PHYSISCHE PRODUKTE:

SIE VERKAUFEN REALE PRODUKTE!

+ +

+ o+ e+

Sie benutzen lhren Blog als online Shop.

Sie verkaufen reale Produkte, die Sie zu Kunden
nach Hause schicken.

Mehr Logistik zu managen.
Moglicherweise Lager und Versandt.

Konnen Dropshipper fur das meiste Fullfillment
nutzen.

Kunden-Service!

DIE BESTEN VERKAUFS-STRATEGIEN FUR S INTERNET




DIENSTLEISTUNG:

SIE VERKAUFEN DIENSTLEISTUNG!

4 Eine der besten Methoden, mit lhrem
BLOG schnell viel Geld zu machen.

4 Verkaufen Sie z.B. Membership-,
Review-, Affiliate-, List-Building- oder
Business-Webseiten an Offline-
Unternehmen mit grollem Budget!

4+ Verkaufen Sie SEO-Dienstleistung fur
andere Webseiten, oder

4 Jede andere Dienstleistung/
Beratung/ Service usw...

DIE BESTEN VERKAUFS-STRATEGIEN FUR S INTERNET




LIST-BUILDING-BLOG:

SCHAFFEN SIE SICH IHREN EIGENEN MARKT!

4 Bieten Sie ein Optin-Geschenk, mit
einem , Muss ich haben-Effekt” um die
Email-Adressen Ihrer Besucher
einzusammeln.

4 Sie konnen dann Affiliate-Produkte
anbieten, lhre eigenen oder auf lhre
Webseiten schicken.

4 So erhalten Sie die Fahigkeit, auf
Knopfdruck Umsatz zu machen und
Traffic auf jede Seite zu senden! (600
Webinar-Teilnehmer mit einer Email)

DIE BESTEN VERKAUFS-STRATEGIEN FUR S INTERNET




Listen-Aufbau in Rekordzeit!
Strategie: Kontext-Optin...

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Listen-Aufbau in Rekordzeit!
Strategie: Kontext-Optin...

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Listen-Aufbau in Rekordzeit!
Strategie: Kontext-Optin...

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Listen-Aufbau in Rekordzeit!
Strateqie: Slider...

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Listen-Aufbau in Rekordzeit!
Strategie: Entry-/ Exit-PopUp...

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Listen-Aufbau in Rekordzeit!
Strategie: Content-Blocker...

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Listen-Aufbau in Rekordzeit!
Strategie: Content-Blocker...

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Listen-Aufbau in Rekordzeit!
Strategie: Sidebar-Optin...

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Listen-Aufbau in Rekordzeit!
Strategie: Kontext-Optin...

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Listen-Aufbau in Rekordzeit!
Strategie: Kommentar-Optin...

DIE 100.000 EURO VERKAUFS-MASCHINE!




Die Perfekte Firmenwebseite...

Praktische
Erfahrungen mit
einem Blog!



2.1



Online Insider-Strategien

15

1. Zuerst loggen Sie sich in den Adminstrations-Bereich
Ihres Blog-Systems ein:

2. http://1007001.im-master.de/wp-admin/

Ihre Zugangsdaten lauten: admin/ 123456

4. Das Menu ist ein Aufklapp-Menu am linken Rand mit
einer Vielzahl von Funktionen.



15



2.2



Online Insider-Strategien

» Um Ihren ersten Artikel zu erstellen gehen Sie auf
[Artiekl] [Erstellen].

> Sie befinden sich dann im Editor von Wordpress

16






Online Insider-Strategien

16

» Wenn Sie jetzt auf [Speichern] klicken, wird Ihr erster
Artikel gespeichert, aber noch nicht veroffentlicht.

> Mit [ Vorschau] konnen Sie sich anschauen, wie Thr
Artikel aussieht, wenn Sie ihn veroffentlicht haben.

> Mit [Publizieren] schalten Sie Thren Artikel weltweit
live.

» Mit sofort publizieren [ Bearbeiten] konnen Sie den
Zeitpunkt festlegen, wann Ihr Artikel automatisch
veroffentlicht werden soll.




Inhalte fiir Ihr Blog

Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...

16




T1pp

Headline-Power!
Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...

17

» Thre Headlines entscheiden am meisten iiber den Erfolg
Ihrer Artikel und Ihres Blog.

> Benutzen Sie kurze, emotionale Suchworte und Aktions-
Worte.

» Versprechen Sie einen konkreten Nutzen, dass der
Besucher vom Lesen Ihres Artikels hat.



Inhalte fiir Ihr Blog

Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...

17

» Ein Tipp fiir Ihre Content-Arbeit.

> Sie konnen das delegieren an eine 400 Euro-Kraft, oder
auch Ihre Artikel schreiben lassen von einem der
folgenden Services...



Inhalte fiir Ihr Blog

Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...

18

Wo Sie Ideen fiir Artikel her bekommen ...

» Tragen Sie ein Journal bei sich, indem Sie Ideen fir
Artikel notieren. (Neuigkeiten, Probleme, Anwendungs-
Tipps, Messen usw.)

Beobachten Sie andere BLOG’s.
> Fittern Sie Google/alerts mit Ihren Suchwortern.

Y

» http://www.google.com/alerts

> Notieren Sie alle Probleme, die Sie bei Menschen Ihrer
Nische beobachten/ horen.

» Die Top 10: schlimmsten 10 Fehler/ 10 Dinge, die Sie
unbedingt vermeiden sollten/ die Sie tun sollten, bevor




2.3



» Einer der Vorteile von IThrem Business-Blog ist, dass Ihre
Besucher mit einer Volltext-Suche nach beliebigen
Informationen suchen konnen.

» Dazu geben Sie einfach in das Suchfenster Ihres Themes
ein Suchwort ein und dricken [Enter]...



2.4



Wordpress

Online Insider-Strategien

20

1. Um Ihre Inhalte fiir den Besucher sinnvoll zu organisieren
und leicht findbar zu machen, ist es ratsam, Kategorien
einzurichten.

2. Kategorien verwalten konnen Sie unter [Artikel]
[Kategorien]...

3. Sie konnen beliebige Kategorie-
Baume erzeugen, d.h. Ober-
Kategorien und Unterkategorien
in die Sie Ihre Informationen und
Artikel ein sortieren.

4. Mein Tipp: legen Sie auch
Kategorien fiir Thre wichtigsten
Suchworte an.




20



6.3



Wordpress

Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...

60

1. Uber 1.000 Gratis-Designs fiir Thren WordPress Blog
finden Sie unter:

2. http://wordpress.org/extend/themes/

3. Schauen Sie unter ,Commercially®

4. http://thethemefoundry.com/vigilance/ - sehr reinen
Code, flexibel anpassbar, ,,Pro“ ist kostenpflichtig.

5. http://www.semiologic.com/software/sem-reloaded/

6. Atahualpa — sehr flexibel veranderbar.









4.1



Permalinks einstellen
Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...

38

> Es gibt Tausende von fertig programmierten Funktions-
Erweiterungen fiir IThren WordPress-Blog, so genannte
Plugins.

> Sie finden diese Funktionserweiterungen im Internet bei
Google mit der Suche: ,Wordpress Plugin...“

» Die meisten Plugins sind kostenlos und direkt aus dem
Internet downloadbar.

> Als Erstes miissen Sie das Verzeichnis mit dem Plugin-
Programmcode in das Verzeichnis IThres Wordpress-
Blogs laden (FTP) www.meinblog.de/wp-content/

plugins/
> Danach konnen Sie sie im Admin-Bereich aktivieren.

» Als erstes Beispiel wollen wir einen etwas
komfortableren Editor installieren, den [Dean’s FCK

h ;IR I R |



Permalinks einstellen
Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...

38

» Etwas
spartanisch: Der
standard-mafige

Editor von
WordPress...
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Permalinks einstellen
Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...

» Komfortabler: der FCK Editor!

39



T

PP

Erfolgs-Schliissel #2
Mehr und bessere Leads

Seite 5

» Sie finden hunderte von Plugins fiir Wordpress auf der
Organisationsseiote von Wordpress-Deutschland...

» http://wordpress.org/extend/plugins/





http://wordpress.org/extend/plugins/
http://wordpress.org/extend/plugins/

4.2



Bilder hochladen

Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...

40

» Ein Bild pro Artikel macht die Information darin
essbarer und zieht die Aufmerksamkeit auf den Artikel.

> Achten Sie darauf, keine Lizenzrechte zu verletzen.

» Nehmen Sie entweder eigenes Bildmaterial, oder Bilder
die Sie lizenzrechtlich sauber beziehen.

> Gute Quellen sind:

> www.istock.com




Bilder hochladen

Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...
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> Um ein Bild hochzuladen, rufen Sie Thren Artikel im
Editor auf, gehen an die entsprechende Stelle.

» Und wahlen den Bild-Button im FCK Editor...
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Links

Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...
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» Mit Hyperlinks konnen Sie von einer Webseite auf
beliebige andere Webseiten springen.

» Das geht so:

» Erst den Text markieren, auf den Sie den Hyperlink
setzen wollen.

» Dann den Hyperlink-Butten klicken und den Link
einfiigen.

» Aktualisieren und testen, ob es geklappt hat.

\



|

Einen Link IMMER aus
dem Browser kopieren!
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Links auf Bilder

Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...
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44

Beim Bild geht es genau so!

Erst das Bild markieren, auf das Sie den Hyperlink setzen
wollen.

Dann den Hyperlink-Butten klicken und den Link einfiigen.
Aktualisieren und testen ob es geklappt hat.

Tipp: Damit das Webfenster Ihrer Blogseite nach dem
Klick auf Ihren Link nicht verschwindet, probieren Sie beim
Linkeinfiigen die Option: [Zielseite] ,neues

Fenster (_blank).

Damit wird beim Linksprung ein neues Fenster geoffnet
und Ihr Blog bleibt aktiv.
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Ihre Sidebar einrichten
Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...

61

1. Jenach Ihrem Wordpress Theme (Design) gibt es eine
Vielzahl an Moglichkeiten Ihre Sidebar (ein oder zwei,
links oder rechts?) zu gestalten.

2. Dazu gehen Sie unter [Design] [Widgets] und wahlen
sich ein Widget aus, z.B.

3. Die Archiv-Box.

4. Dann ziehen Sie das Widget einfach in die
entsprechende Sidebar (rechts). Speichern und in der
Besucher-Darstellung testen...
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» Web 2.0 geht im Kern um das aktive Einbeziehen Ihrer
Besucher in Thre Webseite.

> Ein einfacher Weg hierzu ist, dass Sie Ihren Besuchern
ermoglichen, jeden Artikel von Thnen zu bewerten.

» Dabei hilft Ihnen der Plugin: WP-PostRatings

» Einfach aktivieren und dann mit dem Code [ratings] an
jeder beliebigen Stelle einfligen...
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Permalinks einstellen
Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...
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Permalinks richtig einstellen: /%category%/
%postname% /.

Privatsphare fiir Suchmaschinen offnen.

Was sind Ihre profitabelsten Suchworte?

Wahlen Sie pro Artikel ein Haupt- Suchwort aus!
Setzen Sie es zu Beginn Ihrer Headline.

Recherchieren Sie LSI-Suchbegriffe tiber das Google
Such-worttool. Uber Latent Semantic Indexing analysiert
Google, wortiber Ihre Seite handelt und ob es “echter’
Text ist.

Benutzen Sie eine balancierte Mischung aus Threm
Suchbegriff und LSI-Variationen.




Artikel mit Suchworten schreiben
Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...
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> Stellen Sie sicher, dass IThre Suchworter im ersten und
letzten Absatz vorkommen, und zwar fett formatiert.

= Der erste Absatz nach der Uberschrift erscheint oft als
Beschreibung lIhres Eintrags im Google Index.

> Suchwort-Dichte bei ca. 2-5% halten. Also bei 300
Worten
5-8 mal Thr Suchwort, allerdings mit LSI Variationen
gemischt.

» Suchworter im All In One SEO-Tool eingeben im Titel,
der Beschreibung und den Keywords.

» Artikel-Lange: min. 200-, besser 400-700 Worter. (Lasst
sich mit Word automatisch zahlen unter [Extras]!)




IThre SEO-Posts

Mehr Aufmerksamkeit, schnelleres Listing...
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» Am Anfang erstellen Sie 5-10 SEO-Artikel, die Sie in die
Suchmaschinen hochschieBBen wollen.

» Dazu schreiben Sie — am besten taglich - Content-Posts,
die Sie mit niitzlichem Inhalt fiillen und um Google zu
zeigen, dass Sie taglich aktualisieren.

> Sie konnen die Erstellung dieser Content-Posts
beschleunigen mit WP Unique.
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SEO-technisch richtig posten
Die Arbeit mit dem All-In-One-SEO-Pack...

A\

59

Nun mussen Sie noch das All-In-One SEO-Pack laden...

Zuerst kopioeren Sie Ihre Titelzeile aus dem Artikel in den
Titel des All-In-One-SEO-Pack.

Dann das Haupt-Suchwort in das untere Feld: keywords

...und in das Feld discription eine Ansprechende
Beschreibung die Leser animiert zu Klicken. (Dies ist die
Beschreibung Ihres tietl-Linbks in den Suchergebnissen
von Google.)
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